1.     Diễn đàn Doanh nghiệp Việt Nam – Thuỵ Điển: Gia tăng hợp tác vì một tương lai bền vững
 
Ngày 6/9 (giờ Thuỵ Điển), đã diễn ra Diễn đàn doanh nghiệp Việt Nam – Thuỵ Điển với chủ đề Hợp tác vì một tương lai phát triển bền vững.
 
Tham dự diễn đàn có ông Trần Văn Tuấn - Đại sứ Việt Nam tại Vương quốc Thụy Điển, kiêm nhiệm Cộng hòa Latvia; bà Camilla Mellander - Tổng vụ trưởng Chính sách Thương mại, Bộ Ngoại giao Thụy Điển; ông Lê Khắc Nam - Phó Chủ tịch Ủy ban Nhân dân thành phố Hải Phòng;ông Trương Gia Bình - Chủ tịch HĐQT FPT; Bà Nguyễn Thị Hoàng Thuý – Vụ trưởng Bộ Công Thương, Trưởng cơ quan Thương vụ Việt Nam tại Thuỵ Điển, kiêm nhiệm thị trường Bắc Âu cùng nhiều đại diện các cơ quan, tổ chức, doanh nghiệp của Việt Nam và Thụy Điển.
 
Gia tăng hợp tác thương mại, đầu tư sau 55 thiết lập quan hệ ngoại giao
 
Phát biểu tại diễn đàn, Đại sứ Trần Văn Tuấn nhấn mạnh, diễn đàn ý nghĩa khi được tổ chức đúng vào dịp kỷ niệm 79 năm Quốc khánh nước Cộng hòa xã hội chủ nghĩa Việt Nam (1945-2024) và kỷ niệm 55 năm thiết lập quan hệ ngoại giao Việt Nam - Thụy Điển (1969 - 2024). Đại sứ kỳ vọng rằng, Diễn đàn này sẽ mang lại những kết quả thiết thực giúp cho các cơ quan hoạch định chính sách kinh tế và cộng đồng doanh nghiệp hai nước hiểu biết thêm về nhau, mở ra nhiều cơ hội hợp tác trên các lĩnh vực đang được cả thế giới quan tâm hiện nay là: Chuyển đổi số, Chuyển đổi năng lượng và Đổi mới sáng tạo.
 
Đại sứ Trần Văn Tuấn chỉ rõ, Việt Nam là quốc gia đang phát triển với quy mô dân số khoảng 100 triệu người, mức tăng trưởng GDP trong 10 năm qua trung bình đạt 6,1%, nằm trong số 20 nước có tốc độ tăng trưởng kinh tế nhanh nhất thế giới theo đánh giá của Quỹ Tiền tệ quốc tế IMF. Các tổ chức quốc tế cũng tiếp tục đánh giá cao tiềm năng tăng trưởng của Việt Nam trong thời gian tới, trong đó IMF, Ngân hàng thế giới (WB), Ngân hàng Phát triển Châu Á (ADB) đều dự báo kinh tế Việt Nam sẽ tăng trưởng khoảng 6% trong năm 2024 và từ 6,2% - 6,5% trong năm 2025.
 
Một điều đáng chú ý là chuyển đổi số, chuyển đổi năng lượng và đổi mới sáng tạo đang dần trở thành các động lực chính cho tăng trưởng kinh tế Việt Nam. Theo tính toán của Bộ Thông tin & Truyền thông Việt Nam, năm 2023, kinh tế số đã đóng góp 16,5% GDP và có tốc độ tăng trưởng hàng năm trên 20%; kinh tế xanh gắn với chuyển đổi năng lượng, tuy mới đóng góp khoảng 2% tổng GDP cả nước, nhưng tốc độ tăng trưởng cũng rất nhanh, đạt khoảng 10%/năm. Như vậy, lĩnh vực chuyển đổi số và chuyển đổi xanh (bao gồm chuyển đổi năng lượng) có tốc độ tăng trưởng nhanh hơn tốc độ tăng trưởng GDP của Việt Nam từ 2-4 lần.
 
Việt Nam cũng được đánh giá có nhiều tiềm năng về chuyển đổi số. Nền kinh tế số Việt Nam ước tính sẽ đạt trị giá khoảng 220 tỷ USD vào năm 2030, 72 triệu người Việt Nam đang sử dụng Internet, trung bình mỗi người Việt Nam đang tiêu hết 288 USD/năm để mua sắm trực tuyến.
 
Việt Nam cũng có nhiều điều kiện thuận lợi để phát triển năng lượng tái tạo, nhất là năng lượng gió. Theo tính toán của WB, hơn 39% tổng diện tích Việt Nam được ước tính có tốc độ gió trung bình hàng năm đạt trên 6m/s ở độ cao 65m, tương đương công suất điện 512 GW.
 
Kinh tế Việt Nam cũng đang dần dịch chuyển sang chiều sâu, trên cơ sở ứng dụng khoa học - công nghệ và đổi mới sáng tạo. Thông qua các chủ trương, chính sách, nhiệm vụ, giải pháp như trên, Chính phủ Việt Nam đang rất quyết tâm và nỗ lực để tái cơ cấu nền kinh tế, chuyển đổi mô hình tăng trưởng theo hướng dựa chủ yếu vào khoa học - công nghệ, đổi mới sáng tạo, chuyển đổi số, chuyển đổi năng lượng…
 
Việt Nam và Thụy Điển có quan hệ hữu nghị truyền thống, hợp tác bình đẳng cùng có lợi với bề dày lịch sử 55 năm. Trong hơn nửa thế kỷ qua, Thụy Điển đã dành cho Việt Nam sự ủng hộ, hỗ trợ hết sức quý báu cả về tinh thần và vật chất trong cuộc đấu tranh giành độc lập dân tộc, thống nhất đất nước trước đây, cũng như trong công cuộc đổi mới, xây dựng đất nước, hội nhập quốc tế hiện nay. Sau khi quan hệ hai nước chuyển sang giai đoạn đối tác bình đẳng, cùng có lợi vào năm 2013, thương mại song phương có những phát triển tích cực. Theo số liệu của Tổng cục Hải quan Việt Nam, năm 2023, tổng kim ngạch xuất nhập khẩu giữa hai nước đạt khoảng 1,29 tỷ USD. Trong 6 tháng đầu năm 2024, con số này là 695,9 triệu USD (tăng 11,6% so với cùng kỳ 2023). Thụy Điển hiện là đối tác thương mại lớn nhất của Việt Nam tại khu vực Bắc Âu, ngược lại, Việt Nam là đối tác nhập khẩu lớn nhất của Thụy Điển tại Đông Nam Á.
 
Về hợp tác đầu tư, theo Bộ Kế hoạch và Đầu tư Việt Nam, tính đến tháng 6/2024, Thụy Điển có 111 dự án đầu tư với tổng số vốn đăng ký đạt 742,65 triệu USD, xếp thứ 29 trong số 143 quốc gia, vùng lãnh thổ đầu tư tại Việt Nam. Ở chiều ngược lại, Việt Nam cũng đã có dự án đầu tư đầu tiên tại Thụy Điển với tổng vốn đầu tư từ năm 2019 đến nay khoảng 5,2 triệu USD.
 
Mặc dù đã đạt được những kết quả nhất định, nhưng trao đổi thương mại - đầu tư như vậy còn khá khiêm tốn so với tiềm năng cũng như quan hệ truyền thống tốt đẹp giữa hai quốc gia. Hai nước vẫn còn nhiều dư địa để phát triển trên nhiều lĩnh vực, trong đó có chuyển đổi số, chuyển đổi năng lượng và đổi mới sáng tạo. Việt Nam có thị trường lớn và nhu cầu lớn, còn Thụy Điển có trình độ khoa học - công nghệ cao, có kinh nghiệm lâu năm trong các lĩnh vực này
“Chúng tôi kỳ vọng Diễn đàn Doanh nghiệp Việt Nam - Thụy Điển năm 2024 sẽ trở thành môi trường trao đổi hữu ích cho các chuyên gia, nhà quản lý kinh tế và các doanh nghiệp của hai nước, tạo điều kiện thuận lợi cho sự hợp tác sâu rộng giữa cộng đồng doanh nghiệp Việt Nam - Thụy Điển về kinh tế - thương mại - đầu tư nói chung và về chuyển đổi số, chuyển đổi năng lượng, đổi mới sáng tạo nói riêng” – Đại sứ Trần Văn Tuấn kỳ vọng.
 
Ký kết 5 MOU quan trọng
 
Trong khuôn khổ Diễn đàn, bà Nguyễn Thị Hoàng Thúy, Trưởng Văn phòng Thương vụ Việt Nam tại Thụy Điển đã ký Biên bản Ghi nhớ (MOU) với Tổ chức xúc tiến thương mại Thụy Điển Business Sweden Việt Nam.
 
MOU được ký kết nhằm thiết lập một khung hợp tác giữa Business Sweden Việt Nam và Thương vụ Việt Nam tại Thụy Điển để Hỗ trợ lẫn nhau trong việc thúc đẩy thương mại giữa Thụy Điển và Việt Nam, tạo điều kiện cho các doanh nghiệp của cả hai nước tiếp cận và khám phá thị trường của nhau.
 
Một MOU khác cũng được Tham tán thương mại Nguyễn Thị Hoàng Thúy ký kết với Tập đoàn ARC - một tổ chức tài chính toàn cầu được thành lập vào năm 2015 có trụ sở tại Stockholm và hiện diện mạnh mẽ tại châu Á.
 
Mục tiêu của MOU này là phác thảo hợp tác giữa Thương vụ Việt Nam tại Thuỵ Điển và Tập đoàn ARC trong việc thiết lập khuôn khổ hợp tác để hỗ trợ Bộ Công Thương Việt Nam tổ chức đưa đoàn doanh nghiệp từ Bắc Âu tham dự Hội chợ nguồn hàng quốc tế hàng năm. Quan hệ đối tác này nhằm tăng cường quan hệ thương mại, thúc đẩy tiềm năng xuất khẩu của Việt Nam và thúc đẩy hợp tác kinh tế giữa Việt Nam và các nước Bắc Âu.
 
Cũng nhân dịp này, Sở Công Thương thành phố Hải Phòng đã ký MOU với cảng Gothenburg (Thụy Điển). Theo Biên bản ghi nhớ này, Sở Công Thương Hải phòng và Cảng Gothenburg sẽ cùng phối hợp phát triển, mở rộng hoạt động logistics; qua đó, thúc đẩy phát triển xuất nhập khẩu. Kêu gọi các doanh nghiệp dịch vụ logistics cùng nghiên cứu hợp tác xây dựng, phát triển chuỗi cung ứng tiêu chuẩn, hoàn chỉnh nhằm nâng cao hiệu suất của hoạt động xuất nhập khẩu hàng hóa giữa hai bên.
 
Bản MOU thứ 4 trong khuôn khổ diễn đàn được ký giữa Tổng công ty Tân cảng Sài Gòn (SNP) và cảng Gothenburg. Theo đó, các bên sẽ hợp tác để thúc đẩy thương mại nhằm gia tăng lượng hàng hóa được vận chuyển giữa Cảng Gothenburg và các cảng của SNP, từ đó tối ưu hóa hoạt động của cảng và các hoạt động logistics.
 
Cũng tại diễn đàn, FPT Software đã ký Biên bản Ghi nhớ (MoU) về thiết lập quan hệ đối tác chiến lược với nhà cung cấp dịch vụ ngân hàng lõi hàng đầu Bắc Âu Vilja, có trụ sở tại Stockholm, Thuỵ Điển. Là đối tác công nghệ toàn cầu của Vilja, FPT Software đặt mục tiêu củng cố danh mục dịch vụ tài chính của mình để cung cấp các giải pháp ngân hàng số sáng tạo hơn cho khách hàng trên toàn thế giới.
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2.     Tăng cường hợp tác logistics, đưa hàng Việt tiến sâu thị trường EU
 
Mới đây, Cảng Gothenburg (Thụy Điển) đã ký Biên bản ghi nhớ (MOU) với Sở Công Thương Hải Phòng và Tổng Công ty Tân cảng Sài Gòn (SNP) về hợp tác logistics.
 
Sự kiện được tổ chức ngày 6/9, trong khuôn khổ Diễn đàn Việt Nam – Thuỵ Điển được tổ chức nhân dịp 55 năm quan hệ ngoại giao Việt Nam – Thuỵ Điển.
Sự kiện do Đại sứ quan Việt Nam tại Thuỵ Điển phối hợp với Thương vụ và Tập đoàn FPT tổ chức.
 
Cảng Gothenburg là cảng lớn nhất ở các nước Bắc Âu với hơn 11.000 lượt tàu ghé thăm mỗi năm từ hơn 140 điểm đến trên toàn thế giới, là cảng duy nhất của Thụy Điển có khả năng tiếp nhận những tàu container hiện đại, đi biển lớn nhất. Gothenburg xử lý gần 30% hoạt động thương mại nước ngoài của Thụy Điển, bao gồm 39 triệu tấn hàng hóa mỗi năm.
 
Đây là sự kiện đáng ghi nhớ vì sẽ tăng cường hợp tác nhằm phát triển dịch vụ logistics giữa doanh nghiệp, địa phương hai bên, góp phần gia tăng kim ngạch xuất nhập khẩu của Việt Nam với Thuỵ Điển nói riêng và với khu vực châu Âu nói chung. Phóng viên Báo Công Thương đã có cuộc trao đổi với ông Richard Mellgren – Giám đốc cấp cao phát triển kinh doanh, bán hàng và tiếp thị – Cảng Gothenburg xung quanh sự kiện quan trọng này.
 
Thưa ông, với vị trí là một trong những cảng biển lớn nhất Bắc Âu, ông đánh giá gì về tiềm năng hợp tác của Cảng Gothenburg với Việt Nam trong lĩnh vực này?
 
Tôi tin rằng đây là một bước tiến tự nhiên khi năm nay chúng ta kỷ niệm 55 năm quan hệ ngoại giao giữa Việt Nam và Thụy Điển.
 
Là thành viên của EU, Thụy Điển cùng với các nước EU khác được hưởng lợi từ Hiệp định thương mại tự do Việt Nam – EU (EVFTA). Cảng Gothenburg đóng vai trò quan trọng trong việc đảm bảo vận tải và logistics có thể được tiến hành một cách suôn sẻ và hiệu quả. Việt Nam đang phát triển với tốc độ nhanh chóng và chúng tôi thấy nhiều công ty đa quốc gia, bao gồm cả các công ty Thụy Điển, đang đầu tư tại Việt Nam. Điều quan trọng nhất của chúng tôi, với vai trò là cảng Gothenburg, có thể đảm bảo cho các ngành công nghiệp tiếp cận thị trường thế giới và ngược lại. Điều này có nghĩa là cần nỗ lực duy trì các tuyến đường thương mại hiện có đồng thời cũng phát triển các tuyến đường mới để thúc đẩy thương mại nữa giữa Việt Nam và Thụy Điển.
 
Được biết, tại Diễn đàn Doanh nghiệp Việt Nam – Thuỵ Điển diễn ra vừa qua, Cảng Gothenburg đã ký kết Bản ghi nhớ hợp tác với Sở Công Thương Hải Phòng và Tân cảng Sài Gòn. Ông kỳ vọng gì ở sự hợp tác giữa Cảng Gothenburg với Hải Phòng và Tân cảng Sài Gòn trong thời gian tới?
 
Biên bản ghi nhớ với Sở Công Thương Hải Phòng và Tân Cảng Sài Gòn sẽ mang lại một thông điệp rõ ràng hơn tới thị trường rằng thông qua sự hợp tác của cả hai bên, mong muốn chung của chúng tôi là làm cho việc vận chuyển hàng hóa hiệu quả nhất có thể. Đồng thời, đảm bảo rằng chúng tôi thực hiện theo hướng hiện đại và bền vững hơn.
 
Cả hai bên đều có lịch sử lâu dài với nhiều năm kinh nghiệm và kiến ​​thức, cùng nhau chúng ta sẽ khai thác các nghiệp vụ để đảm bảo rằng những việc chúng tôi làm có thể mang lại giá trị cho các phân khúc của chuỗi cung ứng mà các bên tham gia. Hy vọng chúng tôi có thể tạo ra nguồn cảm hứng cho các cơ hội hợp tác mới.
 
Với bản ghi nhớ này, theo ông, hàng hoá xuất khẩu của Việt Nam sang Bắc Âu nói riêng và châu Âu nói chung sẽ được lợi ra sao?
 
Quay trở lại 55 năm quan hệ ngoại giao giữa Việt Nam và Thụy Điển, với Hiệp định thương mại tự do Việt Nam - EU, chúng ta đã đi một chặng đường dài để chứng minh ý định xây dựng một nền tảng hợp tác tốt đẹp.
 
Với các đối tác tại Việt Nam và Thụy Điển, đặc biệt là Sở Công Thương Hải Phòng, Tân cảng Sài Gòn cùng với Cảng Gothenburg, thông qua hợp tác, chúng tôi hy vọng tạo ra giá trị và sự tin tưởng rằng chúng tôi ở đây để hỗ trợ ngành công nghiệp trong chuỗi cung ứng. Xây dựng mối quan hệ, phát triển thêm kiến ​​thức và chia sẻ thực hành tốt tạo nên cơ sở hợp tác và giảm bớt rào cản trong các lĩnh vực mới. Tôi kêu gọi các công ty Việt Nam tận dụng Hiệp định EVFTA, thông qua các tổ chức đại diện thương mại cũng như cảng của chúng tôi để có các chỉ dẫn cụ thể. Chúng tôi ở đây để hỗ trợ các doanh nghiệp.
 
Để hiện thực hoá những nội dung trong bản ghi nhớ, thời gian tới, Cảng Gothenburg sẽ triển khai những giải pháp gì?
 
Chúng tôi sẽ tăng cường thực thi tính chuyên nghiệp vốn có trong tổ chức của mình, tăng cường sự hiểu biết về tiềm năng và giới thiệu năng lực của chúng tôi tới thị trường. Chúng ta đang sống trong một thế giới rất năng động, vì vậy điều quan trọng là cần phải linh hoạt và có khả năng thích ứng, ví dụ như hướng tới sự phát triển bền vững và bảo vệ môi trường.
 
Cảng Gothenburg có lịch sử phát triển lâu đời, chúng tôi đã kỷ niệm 400 năm thành lập vào năm 2020. Chúng tôi cung cấp nhiều giải pháp vận chuyển hàng hóa bằng đường biển đa dạng cùng với mạng lưới đường sắt rộng lớn, mô hình Cảng đường sắt Bắc Âu của chúng tôi giúp kết nối cảng với khu vực vùng xa của Thụy Điển và Na Uy. Nền tảng sự hiểu biết cũng như giải pháp của chúng tôi tại thị trường Thuỵ Điển là rất tốt, tuy nhiên, điều quan trọng là chúng tôi cần tìm hiểu và nắm bắt thêm về quan điểm của Việt Nam để phát triển các giải pháp hiện có cũng như các giải pháp mới nhằm đồng hành và triển khai MOU này hiệu quả nhất.
 
Với vai trò là cảng biển lớn nhất khu vực Bắc Âu, ông có lời khuyên gì cho doanh nghiệp Việt Nam tăng xuất khẩu vào khu vực thị trường Bắc Âu?
 
Thực tế, chúng tôi đang nhập khẩu rất nhiều hàng hóa từ châu Á, trong đó bao gồm cả Việt Nam. Kinh nghiệm của chúng tôi là các doanh nghiệp cần phải hiểu rõ khách hàng của mình tại thị trường Bắc Âu, nhu cầu cũng như sản phẩm của họ để có thể cùng hưởng lợi từ Hiệp định EVFTA.
 
Có rất nhiều quy định mới sẽ có hiệu lực, bao gồm Báo cáo phát triển bền vững của doanh nghiệp (CSRD), trong đó các doanh nghiệp được yêu cầu phải ghi lại phạm vi phát thải của mình. Doanh nghiệp cần phải đảm bảo rằng có thể cung cấp thông tin một cách đầy đủ; xây dựng mối quan hệ, sự tin tưởng, độ tin cậy và luôn để tâm đến phát triển bền vững.
 
Cảng Gothenburg chiếm 57% thị phần container ra/vào Thụy Điển, đang đầu tư mạnh vào cơ sở hạ tầng để có thể tiếp nhận tàu thuyền, thiết bị cảng, tàu hỏa, xe tải một cách hiệu quả và cũng cung cấp các giải pháp bền vững, ví dụ như nhiên liệu tái tạo và sinh học, nguồn điện trên bờ, trạm sạc điện và trạm hydro cho xe tải hạng nặng. Mạng lưới cảng đường sắt (Railport Scandinaiva), vận chuyển hơn 60% tất cả các container di chuyển đến và đi từ cảng. Hợp tác với Cảng Gothenburg sẽ giúp doanh nghiệp Việt Nam có lợi thế vận chuyển hàng hóa hiệu quả trên khắp Thụy Điển.
 
Xin cảm ơn ông!
 
	Trong hai năm 2023 và 2024, Thương vụ Việt Nam tại Thuỵ Điển đã dẫn đoàn doanh nghiệp Bắc Âu về Việt Nam dự Vietnam Internatinonal Sourcing do Bộ Công Thương tổ chức. Trong Vietnam Internatinonal Sourcing năm 2023, Cảng Gothenburg là một trong những cảng đã tham gia đoàn doanh nghiệp. Tại Việt Nam, Cảng Gothenburg đã có chuyến làm việc tại Hải Phòng, thăm Cảng Container Quốc tế Tân Cảng Hải Phòng (TC-HICT), một trong những đơn vị thành viên của Tổng công ty Tân cảng Sài Gòn và gợi mở những định hướng hợp tác giữa hai bên.
Các bản ghi nhớ hợp tác được ký kết để cùng xúc tiến thị trường, trao đổi kinh nghiệm trong khai thác cảng đặc biệt là chuyển đổi số, chuyển đổi xanh, phát triển bền vững và phát triển nguồn nhân lực cho ngành khai thác cảng, dịch vụ logistics và chuỗi cung ứng...


 
Phương Lan thực hiện
https://congthuong.vn/tang-cuong-hop-tac-logistics-dua-hang-viet-tien-sau-thi-truong-eu-344295.html


 
3.     Thúc đẩy xúc tiến thương mại, tăng trưởng kinh tế và hợp tác Việt Nam - Thuỵ Điển
 
Thương vụ Việt Nam tại Thuỵ Điển và Thương vụ Thuỵ Điển tại Việt Nam (Business Sweden) vừa ký kết bản ghi nhớ hợp tác (MOU).
 
Sự kiện được tổ chức ngày 6/9, trong khuôn khổ Diễn đàn Việt Nam – Thuỵ Điển được tổ chức nhân dịp 55 năm quan hệ ngoại giao Việt Nam – Thuỵ Điển do Đại sứ quán Việt Nam tại Thuỵ Điển phối hợp với Thương vụ Việt Nam tại Thuỵ Điển và Tập đoàn FPT tổ chức.
 
Ông Marcus Persson - Quyền Trưởng Đại diện Thương mại - Thương vụ Thụy Điển tại Việt Nam (Business Sweden) đã có cuộc trao đổi với phóng viên Báo Công Thương xung quanh sự kiện này.
 
Thưa ông, Việt Nam – Thuỵ Điển đã trải qua 55 năm hợp tác ngoại giao, trong đó có hợp tác kinh tế phát triển vượt bậc. Ông đánh giá ra sao về hiệu quả hợp tác của hai nước trong lĩnh vực này?
 
Việt Nam và Thụy Điển đã có 55 năm quan hệ ngoại giao vững chắc, được đánh dấu bởi sự hợp tác kinh tế đáng kể. Trong những năm qua, sự hợp tác của chúng ta đã được chứng minh là rất hiệu quả, thúc đẩy sự tăng trưởng và phát triển lẫn nhau.
 
Các công ty Thụy Điển đã hoạt động tích cực tại Việt Nam, đóng góp vào nhiều lĩnh vực như sản xuất, công nghệ và phát triển bền vững. Quan hệ đối tác này không chỉ tạo điều kiện thuận lợi cho thương mại và đầu tư mà còn khuyến khích sự trao đổi kiến thức và đổi mới sáng tạo. Hiệu quả của sự hợp tác này được thể hiện rõ qua sự gia tăng ổn định trong thương mại song phương và đầu tư vào cả hai nước.
 
Về đầu tư của Thụy Điển vào Việt Nam, tổng số dự án FDI từ Thụy Điển đã tăng lên trong năm 2023, với 6 giấy phép đầu tư mới cùng với 10 dự án khác về bổ sung đầu tư, đóng góp vốn và mua cổ phần. Những khoản đầu tư nổi bật từ Thụy Điển bao gồm các tập đoàn lớn như Autoliv và Tetra Pak, và đà phát triển này vẫn chưa dừng lại. Các công ty trong ngành công nghiệp xanh đang hào hứng khám phá các cơ hội đầu tư vào Việt Nam, củng cố thêm mối quan hệ đối tác năng động và hướng tới tương lai của chúng ta.
 
Ở chiều ngược lại, các công ty Việt Nam như Nutifood và FPT cũng đang có những bước tiến đáng kể tại Thụy Điển. Nutifood đang hợp tác với các công ty Thụy Điển để nâng cao sản phẩm của mình, trong khi FPT đang tham gia sâu vào hệ sinh thái công nghệ sôi động của Thụy Điển để xây dựng quan hệ đối tác và thúc đẩy các sáng kiến chuyển đổi số. Những khoản đầu tư táo bạo này nhấn mạnh xu hướng mạnh mẽ của các doanh nghiệp Việt Nam đang mở rộng dấu ấn toàn cầu và tận dụng tiềm năng của thị trường quốc tế.
 
Tuy nhiên, vẫn còn những lĩnh vực mà chúng ta có thể cải thiện. Ví dụ, chúng ta cần nỗ lực giảm các rào cản thương mại và đơn giản hóa quy trình pháp lý để làm cho các doanh nghiệp dễ dàng hoạt động ở cả hai thị trường. Ngoài ra, cần tăng cường nhận thức và hiểu biết về điều kiện thị trường và văn hóa kinh doanh của nhau. Bằng cách giải quyết những thách thức này, chúng ta có thể tạo ra môi trường thuận lợi hơn cho thương mại và đầu tư, đảm bảo rằng sự hợp tác kinh tế của chúng ta đạt được tiềm năng tối đa. Nhìn về tương lai, tôi tin tưởng rằng mối quan hệ kinh tế của chúng ta sẽ tiếp tục được củng cố, mang lại sự thịnh vượng lớn hơn cho cả Thụy Điển và Việt Nam.
 
Được biết, trong khuôn khổ chuỗi sự kiện 55 năm Việt Nam – Thuỵ Điển đã diễn ra lễ ký kết bản ghi nhớ giữa Thương vụ Việt Nam tại Thụy Điển và Business Sweden. Xin ông chia sẻ cụ thể nội dung hợp tác giữa hai bên trong bản ghi nhớ này?
 
Là một phần của chuỗi sự kiện kỷ niệm 55 năm quan hệ ngoại giao giữa Việt Nam và Thụy Điển, một bản ghi nhớ hợp tác đã được ký kết giữa Thương vụ Việt Nam tại Thụy Điển và Business Sweden, Thương vụ Thuỵ Điển tại Việt Nam. Bản ghi nhớ này nêu rõ một số lĩnh vực hợp tác chính nhằm tăng cường thương mại và đầu tư song phương.
 
Cụ thể, bao gồm các sáng kiến thúc đẩy thương mại, trao đổi kinh doanh, tạo điều kiện thuận lợi cho việc chia sẻ thông tin thị trường và các phương pháp thực hành tốt nhất. Ngoài ra, thỏa thuận này còn bao gồm các điều khoản hỗ trợ lẫn nhau trong các hoạt động xúc tiến thương mại, như các đoàn doanh nghiệp và các sự kiện như Hội chợ Sourcing, Sáng kiến Nhà máy Thông minh, và các sự kiện liên quan đến năng lượng và cơ sở hạ tầng. Bản ghi nhớ này thể hiện cam kết mạnh mẽ trong việc thúc đẩy tăng trưởng kinh tế và hợp tác giữa hai quốc gia.
 
Để hiện thực hoá nội dung bản ghi nhớ này trong thời gian tới, Business Sweden sẽ triển khai những giải pháp gì, thưa ông?
 
Để thực hiện biên bản ghi nhớ trong thời gian tới, Business Sweden sẽ triển khai một số sáng kiến chiến lược. Tuy nhiên, bước đầu tiên và quan trọng nhất là phối hợp với Thương vụ Việt Nam tại Thụy Điển để lập kế hoạch cho các hoạt động tiềm năng vào năm 2025 và xác định các lĩnh vực hợp tác chung.
 
Các hoạt động này sẽ bao gồm nhiều sự kiện xúc tiến thương mại do cả hai bên tổ chức, chẳng hạn như Hội chợ Quốc tế Nguồn hàng Việt Nam (Vietnam International Sourcing) do Bộ Công Thương tổ chức và các sáng kiến của Thụy Điển trong quản lý chuỗi cung ứng, kinh tế tuần hoàn và năng lượng bền vững. Việc hỗ trợ tiếp cận các bên liên quan phù hợp sẽ là yếu tố quan trọng để đạt được các mục tiêu của những sự kiện này. Dựa trên sự trao đổi thông tin và hỗ trợ lẫn nhau trong những năm qua, hai bên sẽ duy trì đà phát triển này và chuyển đổi thành những cơ hội và hoạt động lớn hơn, mang lại lợi ích cho cả hai quốc gia.
 
Ông có lời khuyên gì cho các doanh nghiệp Việt Nam nhằm đẩy mạnh xuất khẩu vào thị trường Thuỵ Điển nói riêng và thị trường Bắc Âu nói chung trong thời gian tới?
 
Lời khuyên của tôi dành cho các doanh nghiệp Việt Nam muốn đẩy mạnh xuất khẩu sang thị trường Thụy Điển và Bắc Âu đó là phải có một phương pháp toàn diện. Trước hết, cần phải hiểu rõ động lực thị trường và sở thích của người tiêu dùng tại các khu vực này. Hãy tiến hành nghiên cứu thị trường kỹ lưỡng để xác định xu hướng nhu cầu và điều chỉnh sản phẩm của công ty cho phù hợp.
 
Thứ hai, hãy tập trung vào chất lượng và tính bền vững, vì người tiêu dùng Bắc Âu rất coi trọng các sản phẩm thân thiện với môi trường và được sản xuất một cách có đạo đức.
 
Thứ ba, xây dựng mối quan hệ chặt chẽ với các đối tác và nhà phân phối địa phương, những người có thể giúp điều hướng thị trường và các quy định pháp lý.
Cuối cùng, hãy tận dụng các sự kiện xúc tiến thương mại và diễn đàn kinh doanh để giới thiệu sản phẩm của công ty và kết nối với những người mua tiềm năng. Bằng cách áp dụng các chiến lược này, các doanh nghiệp Việt Nam có thể thâm nhập và phát triển thành công tại thị trường Thụy Điển và Bắc Âu nói chung.
 
Để hỗ trợ cho hành trình này, Thương vụ Việt Nam tại Thụy Điển là cơ quan phù hợp nhất cho các doanh nghiệp Việt Nam, với sự hiểu biết sâu sắc của họ về cả thị trường Thụy Điển và các thực tiễn kinh doanh của Việt Nam. Ngoài ra, Business Sweden cũng có các bộ phận hỗ trợ Đầu tư được thiết kế để giúp các công ty quốc tế thâm nhập và phát triển tại thị trường Thụy Điển.
Xin cảm ơn ông!
 
https://congthuong.vn/thuc-day-xuc-tien-thuong-mai-tang-truong-kinh-te-va-hop-tac-viet-nam-thuy-dien-344644.html
 
 
[bookmark: _Toc176033797][bookmark: _Toc176767258]4.     Tình hình xuất nhập khẩu giữa Việt Nam và Thụy Điển 7 tháng đầu năm 2024
 
Theo số liệu thống kê của Tổng cục Hải quan Việt Nam, trong 7 tháng đầu năm, kim ngạch xuất nhập khẩu giữa Việt Nam và Thụy Điển đạt triệu 846,34 USD. Trong đó, Việt Nam xuất khẩu sang Thụy Điển 606,09 triệu USD, tăng 6,3% và nhập khẩu từ Thụy Điển 240,24 triệu USD, tăng 17,3% so với cùng kỳ năm trước.
 
Việt Nam xuất khẩu sang Thụy Điển 7 tháng đầu năm 2024
 
	Mặt hàng
	7T/2023
	7T/2024
	Tăng/giảm (%)

	Kim ngạch xuất khẩu
	570,339,727
	606,097,087
	6.3

	Hàng thủy sản
	11,106,710
	13,772,721
	24.0

	Sản phẩm từ chất dẻo
	7,108,372
	12,084,958
	70.0

	Cao su
	239,702
	271,051
	13.1

	Túi xách, ví,vali, mũ, ô, dù
	13,890,550
	15,057,732
	8.4

	Sản phẩm mây, tre, cói và thảm
	5,235,408
	5,108,639
	-2.4

	Gỗ và sản phẩm gỗ
	9,128,455
	12,667,310
	38.8

	Hàng dệt, may
	55,663,187
	53,430,246
	-4.0

	Giày dép các loại
	33,006,662
	32,582,509
	-1.3

	Nguyên phụ liệu dệt, may, da, giày
	2,116,479
	2,505,062
	18.4

	Sản phẩm gốm, sứ
	924,076
	1,618,068
	75.1

	Sản phẩm từ sắt thép
	7,830,503
	6,055,048
	-22.7

	Kim loại thường khác và sản phẩm
	398,281
	518,921
	30.3

	Máy vi tính, sản phẩm điện tử và linh kiện
	44,875,269
	55,232,969
	23.1

	Điện thoại các loại và linh kiện
	241,998,945
	218,776,097
	-9.6

	Máy móc, thiết bị, dụng cụ phụ tùng khác
	67,094,736
	67,435,970
	0.5

	Đồ chơi, dụng cụ thể thao và bộ phận
	4,645,260
	6,471,586
	39.3


 
 
Việt Nam nhập khẩu từ Thụy Điển 7 tháng đầu năm 2024
 
 
	Mặt hàng
	7T/2023
	7T/2024
	Tăng/giảm (%)

	Kim ngạch nhập khẩu
	204,799,186
	240,244,104
	17.3

	Sản phẩm khác từ dầu mỏ
	1,644,048
	2,075,373
	26.2

	Sản phẩm hóa chất
	12,098,422
	6,522,229
	-46.1

	Dược phẩm
	48,564,766
	73,690,679
	51.7

	Chất dẻo nguyên liệu
	1,760,594
	1,786,628
	1.5

	Sản phẩm từ chất dẻo
	4,067,128
	4,357,418
	7.1

	Gỗ và sản phẩm gỗ
	5,685,098
	3,044,195
	-46.5

	Giấy các loại
	18,829,622
	24,102,332
	28.0

	Sắt thép các loại
	9,734,913
	8,209,914
	-15.7

	Sản phẩm từ sắt thép
	4,049,489
	4,842,454
	19.6

	Máy vi tính, sản phẩm điện tử và linh kiện
	2,172,843
	4,266,045
	96.3

	Điện thoại các loại và linh kiện
	34,487
	59,670
	-

	Máy móc, thiết bị, dụng cụ, phụ tùng khác
	59,875,475
	77,408,912
	29.3
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Theo số liệu thống kê của Tổng cục Hải quan Việt Nam, trong 7 tháng đầu năm 2024, kim ngạch xuất nhập khẩu giữa Việt Nam và Đan Mạch đạt 337,7 triệu USD. Trong đó, Việt Nam xuất khẩu sang Đan Mạch 252,48 triệu USD, tăng 30,4% và nhập khẩu từ Đan Mạch 125,22 triệu USD, tăng 0,8% so với cùng kỳ năm trước.
 
Việt Nam xuất khẩu sang Đan Mạch 7 tháng đầu năm 2024
 
	Mặt hàng
	7T/2023
	7T/2024
	Tăng/giảm (%)

	Kim ngạch xuất khẩu
	193,571,604
	252,483,320
	30.4

	Hàng thủy sản
	24,525,229
	30,727,235
	25.3

	Cà phê
	2,196,323
	3,126,599
	42.4

	Sản phẩm từ chất dẻo
	10,358,952
	14,710,936
	42.0

	Túi xách, ví,vali, mũ, ô, dù
	5,048,349
	9,637,815
	90.9

	Sản phẩm mây, tre, cói và thảm
	2,346,246
	3,609,404
	53.8

	Gỗ và sản phẩm gỗ
	14,638,684
	17,270,984
	18.0

	Hàng dệt, may
	38,614,681
	35,068,764
	-9.2

	Giày dép các loại
	12,388,714
	14,934,790
	20.6

	Sản phẩm gốm, sứ
	2,434,130
	2,902,779
	19.3

	Sản phẩm từ sắt thép
	10,327,924
	24,089,454
	133.2

	Máy móc, thiết bị, dụng cụ phụ tùng khác
	10,039,020
	11,338,378
	12.9

	Dây điện và dây cáp điện
	14,398,854
	21,672,916
	50.5

	Phương tiện vận tải và phụ tùng
	3,016,264
	3,411,543
	13.1

	Sản phẩm nội thất từ chất liệu khác gỗ
	10,025,235
	15,163,673
	51.3

	Đồ chơi, dụng cụ thể thao và bộ phận
	5,131,548
	3,004,406
	-41.5


 
 
 
Việt Nam nhập khẩu từ Đan Mạch 7 tháng đầu năm 2024
 
	Mặt hàng
	7T/2023
	7T/2024
	Tăng/giảm (%)

	Kim ngạch nhập khẩu
	124,227,013
	125,223,760
	0.8

	Hàng thủy sản
	14,639,638
	6,302,294
	-57.0

	Sữa và sản phẩm sữa
	3,669,236
	3,275,952
	-10.7

	Sản phẩm hóa chất
	12,058,263
	15,383,240
	27.6

	Dược phẩm
	7,941,619
	11,597,619
	46.0

	Sản phẩm từ chất dẻo
	4,096,042
	6,318,777
	54.3

	Nguyên phụ liệu dệt, may, da, giày
	86,488
	105,672
	22.2

	Sắt thép các loại
	67,082
	128,339
	91.3

	Sản phẩm từ sắt thép
	2,232,100
	4,046,697
	81.3

	Máy vi tính, sản phẩm điện tử và linh kiện
	1,800,134
	3,831,702
	112.9

	Máy móc, thiết bị, dụng cụ, phụ tùng khác
	24,770,912
	35,699,986
	44.1

	Dây điện và dây cáp điện
	953,557
	1,463,135
	53.4
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Đan Mạch, quốc gia nổi tiếng với nền kinh tế phát triển và chất lượng cuộc sống cao, đang chứng kiến sự chuyển mình mạnh mẽ trong xu hướng tiêu dùng. Người dân Đan Mạch ngày càng thể hiện sự chú trọng vào các yếu tố như bền vững, sức khỏe, và công nghệ, đồng thời duy trì sự quan tâm đối với các sản phẩm và dịch vụ có nguồn gốc địa phương.
Một trong những xu hướng nổi bật nhất là sự chuyển đổi sang tiêu dùng bền vững. Người tiêu dùng Đan Mạch đang ngày càng ưu tiên các sản phẩm thân thiện với môi trường, từ thực phẩm hữu cơ đến hàng hóa sản xuất bền vững. Sự gia tăng ý thức về biến đổi khí hậu đã thúc đẩy nhu cầu về các sản phẩm tái chế và bao bì tiết kiệm, yêu cầu các công ty và thương hiệu phải điều chỉnh chiến lược sản phẩm của mình để đáp ứng mong đợi này.
Cùng với sự quan tâm ngày càng lớn đến bảo vệ môi trường, sức khỏe cũng đang trở thành ưu tiên hàng đầu của người tiêu dùng. Nhu cầu về thực phẩm lành mạnh, sản phẩm không chứa đường và thực phẩm chức năng đang gia tăng. Xu hướng chế độ ăn uống dựa vào thực vật (plant-based) và các sản phẩm bổ sung dinh dưỡng không chỉ phản ánh sự chú trọng đến sức khỏe cá nhân mà còn thể hiện mối quan tâm về sự bền vững trong chế độ ăn uống.
Thương mại điện tử và công nghệ số cũng đang có ảnh hưởng mạnh mẽ đến thói quen mua sắm của người dân Đan Mạch. Mua sắm trực tuyến đã trở thành xu hướng phổ biến nhờ vào sự tiện lợi và khả năng so sánh giá cả. Sự bùng nổ của các nền tảng mua sắm trực tuyến và ứng dụng di động đã thay đổi cách người tiêu dùng tiếp cận hàng hóa và dịch vụ. Mua sắm qua mạng xã hội và các nền tảng số đang ngày càng trở nên phổ biến, mang lại trải nghiệm mua sắm mới mẻ và thuận tiện.
Dù toàn cầu hóa đang gia tăng, sự quan tâm đến sản phẩm địa phương và thương hiệu trong nước vẫn rất mạnh mẽ. Người tiêu dùng Đan Mạch ưu tiên các sản phẩm có nguồn gốc rõ ràng và hỗ trợ nền kinh tế địa phương. Các chợ nông sản địa phương và sản phẩm thủ công chất lượng cao ngày càng được ưa chuộng, phản ánh tinh thần địa phương mạnh mẽ.
Trong khi đó, người tiêu dùng Đan Mạch cũng mong đợi một trải nghiệm mua sắm tốt hơn, với sự chú trọng vào dịch vụ khách hàng và cá nhân hóa. Các doanh nghiệp đang đầu tư vào công nghệ để nâng cao trải nghiệm khách hàng, từ việc sử dụng trí tuệ nhân tạo để cá nhân hóa quảng cáo đến việc cải thiện quy trình giao hàng.
Một xu hướng đáng chú ý khác là sự gia tăng của kinh tế chia sẻ. Các dịch vụ cho thuê xe đạp, ô tô và chỗ ở đang trở nên phổ biến hơn. Kinh tế chia sẻ không chỉ giúp giảm thiểu chi phí mà còn hỗ trợ lối sống bền vững và giảm lượng tài nguyên tiêu thụ.
Bên cạnh đó, sự quan tâm đến tiện ích và tính linh hoạt trong tiêu dùng cũng đang gia tăng. Người tiêu dùng Đan Mạch đang tìm kiếm các giải pháp giúp tiết kiệm thời gian và công sức, như các dịch vụ giao hàng nhanh và các ứng dụng quản lý tài chính cá nhân.
Nhìn chung, xu hướng tiêu dùng tại Đan Mạch phản ánh một sự chuyển mình mạnh mẽ hướng tới sự bền vững, sức khỏe và tiện ích. Người tiêu dùng Đan Mạch ngày càng trở nên thông thái và có ý thức hơn về tác động của các lựa chọn tiêu dùng đến môi trường và xã hội, tạo ra một môi trường tiêu dùng hiện đại và có trách nhiệm.
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Thời gian 6-7/11/2024   
Địa điểm: Arena Artica, Flygfältsvägen 11, 981 41 Kiruna, Grind 15
Website: https://www.euroexpo.se/for-besokare/kiruna-6-7-november-2024
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Đây là hội chợ quan trọng nhất của ngành sản xuất dành cho các nhà thầu phụ trong ngành sản xuất và khách hàng của họ - một hội chợ chuyên môn thực sự để mua hàng và phát triển sản phẩm.
 
Thời gian: 12-14/11/2024
Địa điểm: Trung tâm Hội chợ Jonkoping, Thụy Điển
Website: https://www.elmia.se/subcontractor/
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Đây là hội chợ hàng đầu của Bắc Âu về các giải pháp hậu cần và vận tải. Tại đây, những người ra quyết định từ một số ngành của ngành gặp nhau để phát triển năng lực, trao đổi kinh nghiệm và cảm hứng, với mục tiêu chung là nâng cao năng lực xung quanh các thách thức chung toàn cầu và cùng nhau tìm ra giải pháp cho quy trình hậu cần thông minh hơn.
 
Thời gian: 14-15/11/2024
Địa điểm: Trung tâm Hội chợ Gothenburg, Thụy Điển
Website: https://logistik.to/
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Hội chợ được thành lập bởi Hiệp hội các nhà nhập khẩu máy kéo và máy nông nghiệp vào năm 1997. Kể từ đó, hội chợ đã phát triển về quy mô, diện tích và số lượng khách tham quan và ngày nay là nơi gặp gỡ lớn nhất và quan trọng nhất của Na Uy về nông nghiệp.
 
Thời gian: 14-17/11/2024
Địa điểm: Trung tâm triển lãm NOVA Spektrum AS Messeveien 8, 2004 Lillestrøm, Nauy
Website: https://agroteknikk.no/

